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2012, un nuevo reto

Estimados lectores, colaboradores y amigos:

Se ha terminado un año más sin atisvos de una mejora económica a corto plazo. Con un sector náutico muy 
afectado por la coyuntura globlal, con un sector de recreo en el que un año más decrece la demanda, un 
sector institucional con recortes presupuestarios que afectan, en gran medida, al mercado profesional, ines-
tabilidades políticas en el Magreb y Oriente Medio, un sector financiero con restricciones crediticias, que, la 
verdad, no ayundan a sentirse muy optimista de cara a este año que comienza.

Desde Narwhal vemos que las únicas salidas son la internacionalización y la innovación, aspectos que nos 
exigen al mismo tiempo mayores recursos que, con los tiempos que corren, no andan muy sobrados en las 
pequeñas y medianas empresas, pero que con colaboraciones, proyectos en común, costes compartidos, 
asociaciones, misiones comerciales conjuntas entre distintas empresas, será más sencillo acometer.

Narwhal va a continuar trabajando con ilusión en la misma línea durante este próxmo año con el conven-
cimiento de que el esfuerzo dará sus frutos y que, pese a este contexto adverso, continuaremos abriendo 
mercados y diseñando nuevos y competitivos productos para seguir creciendo.

Sin más, todo el equipo de Narwhal os desea un Feliz Año 2012.



Su diseño vanguardista e innovador hacen de 
esta embarcación un ténder deportivo pen-
sado para los usuarios más arriesgados. Su 
línea de imagen ha sido objeto de depósito 
en la Oficina Española de Patentes y Marcas 
(OEPM) en la modalidad de diseño industrial.

Homologado para una potencia máxima de 
150 CV, se equipa de serie con un motor YA-
MAHA de 110 CV, permite transportar hasta 
un máximo de dos adultos y un niño y per-
sonalizar el color del casco, cubierta y flota-
dores, además de los tejidos de la tapicería.

Su versatilidad lo convierte en una bue-
na opción comercial para los cons-
tructores de yates, como barco auxi-
liar dentro del equipamiento de yates; 
embarcaciones profesionales de vigilan-
cia; Jet Centers, y para usuarios que buscan 
una embarcación de acabados adaptables.

Las pruebas técnicas del Seajet tuvieron lugar 
esta mañana en el Club Náutico de Vigo, con 
la participación de directivos y técnicos de 
ambas compañías y medios de comunicación.  

ALIANZA DE NARWHAL Y YAMAHA PARA 
LA MOTORIZACIÓN DEL NUEVO SEAJET 280

La firma gallega Narwhal, líder en la fabricación de embarcaciones semirrígidas, probó el pa-
sado mes de noviembre, en el Club Náutico de Vigo, su nuevo modelo Seajet 280, equipado con 
un motor de Yamaha de última generación. Una embarcación que ha supuesto una auténtica 

revolución en el segmento de lanchas semirrígi-
das por su aspecto transgresor y vanguardista y 
que, tras su presentación oficial en la 50 edición 
del Salón Náutico de Barcelona 2011, ha tenido 
una gran acogida por parte del público.
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El acto contó con la presencia de la directora finan-
ciera, Victoria Martínez, y del jefe de producción de 
Narwhal, Isaac Martínez. Por su parte, Yamaha Espa-
ña estuvo representada por su director comercial, 
Ángel Bueno; Francisco Gómez, del Departamento 
Comercial Motos de Agua, y Tony Ramos como res-
ponsable Jet Center de Yamaha de Sitges.

Con una eslora de 280 cm, construido en Vinliester 
y Kevlar y homologado CEE para tres pasajeros (dos 
adultos y un niño), este modelo dispone de un mo-
tor Yamaha de 110 CV con el que se alcanzan veloci-
dades de hasta 40 nudos. El Seajet 280 cuenta ade-
más con el diseño más innovador del mercado que 
ya ha sido objeto de depósito en la Oficina Española 
de Patentes y Marcas (OEPM) en la modalidad de di-
seño industrial.

Una auxiliar deportiva muy internacional

El evento, además de para presentar oficialmente 
el nuevo modelo, con la asistencia de una veintena 
de personas, entre directivos y técnicos de ambas 
compañías, clientes de Narwhal y medios de comu-
nicación, sirvió para acometer las pruebas técnicas 
que toda embarcación debe pasar previo lanza-
miento al mercado, dándoles la oportunidad a los 
asistentes de poder comprobar “in situ” la resisten-
cia, seguridad y estabilidad de esta embarcación de 
primera línea.

Esta auxiliar deportiva, cuyo precio base está fijado 
en 21.900 euros, ha llegado ya a mercados tan dis-
tantes y dispares como México, Islas Mauricio, Esta-
dos Unidos, Mallorca, Dubái y Francia entre otros, 
presentada en este último a través del Salón de Pa-
rís, en el que el modelo cosechó grandes elogios. 
Ejemplos claros que reflejan las grandes posibilida-
des de mercado para ambas firmas. 

Una atrevida propuesta

Con un aspecto de utilitario deportivo que lo dife-
rencia del resto de marcas, el Seajet 280 dispone de 
un volante regulable en altura, bañera auto vacian-
te, instrumentación digital, luces de navegación, 
bomba de achique automática y enganche para es-
quí. Y permite, al comprador, personalizar el color 
del casco, cubierta y flotadores, además de escoger 
los tejidos de la tapicería del casco, cubierta y flota-
dores, además de escoger los tejidos de la tapicería. 

Está dirigido principalmente a constructores de 
yates, para incluirlo como barco auxiliar dentro 
del equipamiento del yate, Jet Centers, tanto para 
al-quiler como venta, y a las embarcaciones profe-
sionales de vigilancia y rescate. Además de ser una 
opción  excelente para usuarios que buscan una em-
barcación de acabados adaptables al gusto particu-
lar, cuenta con diversos complementos opcionales. 

ENERO 2012

5



NARWHAL EN EL CAMPEONATO DEL MUNDO DE SEMIRRÍGIDAS PR-550

El equipo Zodiac-Yamalube revalidó, por cuarta vez consecutiva, el título mundial, en una prueba con 
podium totalmente español .

La gallega Narwhal participó los pasados 3 y 4 de 
septiembre en la quinta edición del Campeonato 
del Mundo de Semirrígidas PR-550, celebrado en la 
localidad barcelonesa de Vilanova i la Geltrú. A pe-
sar de que el piloto de la compañía de Mos, Team de 
Pereira, tuvo que abandonar la prueba sin posibili-
dad de concluir la competición, el encuentro supu-
so una gran oportunidad para las sinergias deporti-
vas de Narwhal en aguas catalanas con proyección 
internacional.

Un año más, la Federación Catalana de Motonáuti-
ca y el Club Nautic del municipio de Vilanova, fue-
ron elegidos por la Federación Internacional de 
Motonáutica (UIM) para la organización de este 
Campeonato. Para ello contaron con el apoyo de la 
Secretaría General de L’Esport de la Generalitat de 
Catalunya y la Real Federación Española de Moto-
náutica, además de la colaboración del grupo espe
cial de actividades subacuáticas de la Guardia Civil 
y las empresas Vilanova Grand Marina, que cedió 
sus instalaciones para el montaje de las gradas para 
los espectadores, Zodiac, Cavas, Gramona,

Ports de la Generalitat, Adin y la Confraría de Pesca-
dors de Vilanova i la Geltrú.

La categoría de semirrígidas PR-550 es una de las 
más populares de la motonáutica y la que más pre-
mios internacionales ha conseguido para nuestro 
país, además de ser una de las pocas que está au-
torizada a celebrar sus pruebas en mar abierto. La 
UIM decidió que el Campeonato constara de  una 
sola prueba compuesta por cuatro mangas, de las

cuales puntuaron las 3 mejores de cada equipo. 
Esta misma carrera era también puntuable para el 
Campeonato de España de PR-550, así como para 
el cómputo final del Campeonato de Cataluña de la 
categoría.

Los equipos participantes fueron convocados en 
aguas del puerto de Vilanova con la presencia de los 
mejores pilotos de la especialidad, que ofrecieron 
un gran espectáculo en una prueba muy disputada 
que tuvo representantes de los países de Argentina 
y Portugal, además de la anfitriona España.

6



El pasado mes de noviembre un equipo de 
Narwhal viajó a México para realizar las pruebas 
de la embarcación SV-750 entregada a la firma 
mexicana PEMEX para llevar a cabo labores de 
rescate y salvamento en plataformas petrolíferas. 

La revisión de los botes entregados, que 
tugo lugar en las plataformas de Campo 
de Campeche, una de las zonas de perfora-
ción más importantes de la ciudad mexicana,
permitió comprobar el estado del equipamiento 
de cada embarcación adaptándolo a las necesida-
des requeridas. La maniobra “hombre al agua” con 
rescate con la red de recuperación del náufrago 
permitió comprobar in situ el comportamiento y 
efectividad de la embarcación en caso de tener que 
rescatar a cualquier trabajador que se precipite al 
mar desde la plataforma petrolífera.

EMBARCACIONES NARWHAL EN 
AGUAS MEXICANAS

NARWHAL CONSIGUE LA HOMO-
LOGACIÓN INTERNACIONAL SOLAS 
DE SU BOTE DE RESCATE SV-750

Narwhal ya dispone del certificado internacional 
más considerado en material de salvamento marí-
timo, la homologación SOLAS, que avala la calidad 
de los materiales empleados y la superación de las 
pruebas más duras requeridas por este reglamento 
de su bote de rescate SV-750. 

La homologación convierte a esta embarcación en 
la lancha semirrígida más grande del mundo de su 
sector en obtener esta acreditación. Cuatro días 
necesitaron los miembros de la agencia de certifi-
cación Lloyds para comprobar sus características 
técnicas. Las pruebas, que se realizaron durante el 
mes de diciembre del año 2010, en el Club Náuti-
co de Vigo, incluyeron un test de suelta, de volcado 
y arrastre, de impacto y de sobrecarga pudiendo 
constatar el comportamiento de la lancha en situa-
ciones extremas. 
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SALONES NÁUTICOS

La empresa gallega líder en la fabricación de em-
barcaciones semirrígidas, Narwhal, acudió al Salón 
Náutico de París, con un stand de 154 m2, situa-
do en el hall del recinto ferial, en el que expuso su 
nuevo modelo Seajet-280 junto a otras cuatro em-
barcaciones más: el WB-620, el HD-520, el HD-550 
y el HD-580. La firma gallega se consolida así en el 
mercado europeo acudiendo a una cita que reúne 
anualmente a más de 260.000 visitantes y 1.200 ex-
positores que representan a 400 marcas de primer 
nivel. El Salón Náutico de París, celebrado del 3 al 
11 del pasado diciembre, es una poderosa herra-
mienta de negocio y escaparate de la profesión que 
ayudará a Narwhal a consolidar su presencia en el 
mercado francés  y a posicionar sus productos en 
nuevos mercados.

WB-620, HD-520, HD-550 y el HD-580

El WB-620 es un modelo de la serie Work Boat  de 
620 cm de eslora y 241 de manga que puede trans-
portar un máximo de 15 personas en categoría C y

NARWHAL EXPUSO SU NUEVO MODELO SEAJET-280 EN EL SALÓN 
NÁUTICO DE BARCELONA 2011
La firma gallega, Narwhal, líder en la fabricación 
de embarcaciones semirrígidas, acudió a la 50 
edición del Salón Náutico de Barcelona con un 
stand de 160 m2, el número 333, ubicado en el 
Palacio nº 2 del recinto ferial, en el que expuso su 
modelo Seajet-280 motorizado en colaboración 
con Yamaha, junto a ocho embarcaciones más.

La nueva embarcación auxiliar de la compañía 
causó gran sensación entre el público asisten-
te siendo objeto de numerosas solicitudes por 
parte de particulares y empresas náuticas que 
demandaron a Narwhal información detallada 
del modelo para poder valorar su compra o una 
posible colaboración futura respectivamente. 

NARWHAL  DESEMBARCA EN EL SALÓN NÁUTICO DE PARÍS
7 en categoría B. Un modelo profesional idóneo para 
quienes desean una embarcación robusta y de uso 
intensivo, resistente y segura. Gracias a su carena en 
V profunda, que le aporta un óptimo rendimiento 
estructural, es perfecta para mares de mucho olea-
je, siempre con la máxima seguridad al navegar en 
condiciones adversas y manteniendo una excelente 
maniobrabilidad.

Además del Seajet-280 y el WB-620, Narwhal acer-
có al Salón parisino tres modelos más pertenecien-
tes a la serie Heavy Duty: el HD-520, el HD-550 y 
el HD-580. Una serie clásica, de diseños limpios y 
sencillos, preparados para uso intenso. El acabado 
rústico de las cubiertas es antideslizante, muy re-
sistente a golpes fortuitos y de fácil reparación en 
caso necesario. El casco en “V” y el continuo con-
tacto de los flotadores con el agua, les aporta gran 
estabilidad y seguridad durante la navegación y 
en parada, mientras que la cubierta despejada ad-
mite múltiples combinaciones de equipamiento. 
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“LA CALIDAD CONSTITUYE PARA NARWHAL, MÁS EN ES-
TOS MOMENTOS DE CRISIS, UN ELEMENTO CLAVE DE 
COMPETITIVIDAD EN EL PANORAMA INTERNACIONAL”

La   directora   financiera   de   Narwhal,    Victoria  Martí-
nez, reflexiona  en esta  entrevista sobre el  futuro inme-
diato de  la compañía,  inmersa  en  un  marcado  contex-
to de  crisis que afecta,  también,  al sector de la  náutica.  
La ejecutiva sostiene que la clave para sortear esta co-
yuntura es  apostar por la calidad en todos los procesos 
productivos y gestiones empresariales, así como la im-
plementación de las nuevas tecnologías de la informa-
ción y la comunciación en la cadena de valor.

A medio plazo, Narwhal concentrará sus fuerzas e inver-
siones en el segmento de embarcaciones  profesionales, 
lo que le permitirá, más allá de mantener el liderazgo en 
el mercado nacional de barcos semirrígidos, posicionar-
se en lo más alto del pódium a escala mundial.

¿ Cómo definiría la situación financiera general 
de Narwhal en la actualidad?

La actuación económico-financiera de las em-
presas españolas se encuentra inmersa, en el mo-
mento presente, en un entorno especialmente exi-
gente y restrictivo que viene caracterizado por la

ampliación de la dimensión del mercado poten-
cial. Ante los momentos de crisis económicas que 
vive el país, Narwhal no queda exenta de este efec-
to colateral originándose una recesión en el mer-
cado nacional. Y por tanto la situación financiera 
del país afecta sí o sí a la situación financiera de 
Narwhal.

¿ Cómo es percibida por los trabajadores de la 
compañía?

Uno de los pilares básicos de Narwhal es la “Ca-
lidad”, objetivo que no se podría cumplir sin un 
equipo de profesionales dedicados a la mejora 
continua de la empresa desde hace años. 

Victoria Martínez, directora financiera de Narwhal

“La versatilidad de Narwhal y su capacidad 
profesional han permitido que a día de hoy 
nos posicionemos en España como la marca 
pionera en respuesta al sector de embarca-
ciones semirrígidas profesionales suponiendo 
una estrategia de largo alcance para Narwhal”
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Esta dedicación permite que ante momentos de cri-
sis económicas los trabajadores aporten más con el 
fin de que la empresa sea lo más competitiva posi-
ble  accediendo a nuevos mercados fuera del entor-
no geográfico español.

Se está produciendo un notable descenso del 
mercado de embarcaciones de recreo a favor del 
sector profesional, algo de lo que Narwhal ha to-
mado buena nota en los últimos años. ¿Se trata 
de una decisión estratégica de largo alcance o 
de una adaptación temporal?

Una vez más, la crisis económica afecta a todos aque-
llos bienes catalogados “de segunda necesidad”, de 
tal manera que la inversión en embarcaciones de 
recreo ha disminuido considerablemente tanto en 
España como en Europa. Sin embargo, la seguridad 
de las personas, el medioambiente, la vigilancia de 
puerto, etc, actividades 
todas ellas desarrolladas 
por un sector especia-
lizado y profesional, se 
han convertido en una 
primera necesidad. La 
versatilidad de Narwhal 
y su capacidad profesio-
nal han permitido que a 
día de hoy nos posicio-
nemos en España como 
la marca pionera en respuesta al sector de em-
barcaciones semirrígidas profesionales suponien-
do una estrategia de largo alcance para Narwhal.

¿Qué medidas han adoptado, desde el departa-
mento que usted dirige, para sortear la crisis?,

La austeridad económica es evidente ante mo-
mentos de crisis realizándose inversiones úni-
camente en aquello que es estrictamente fa-
vorable al crecimiento del sector profesional.

 ¿Ha    modificado la crisis el modelo de financia-
ción de empresas como Narwhal?, ¿el perfil de 
las entidades y canales de financiación? ¿y los 
plazos? 

Los modelos de  financiación que hasta el 2008 se 
venían practicando a día de hoy han cambiado, de 
tal manera que las restricciones bancarias han pro-
piciado nuevos métodos de financiación basados 
todos ellos en la colaboración entre proveedores-
Narwhal-clientes. 

Narwhal se encuentra inmersa en un proceso 
de internacionalización que requerirá grandes 
flujos de inversión. ¿Se está llevando a cabo con 
fondos propios o ajenos? ¿Cómo afecta esta ex-
pansión internacional a la gestión de activos de 
la compañía?

La filosofía de Narwhal está 
basada en la cooperación, de 
tal manera que existan ade-
más de Narwhal otras entida-
des partícipes de forma que 
la inversión se reparta y los 
beneficiarios también.

¿Y la apuesta por el I+D y las nuevas tecnologías 
de la información y la comunicación –TIC-? ¿Qué 
porcentaje ocupan en la inversión total?

Tras una inversión fuerte el año 2010 en I+D, en la 
actualidad Narwhal tiene como objetivos la comer-
cialización de los prototipos resultantes, centrándo-
se más en las tecnologías de información así como 
la inversión en TIC`s

A veces se confunde la liquidez de una compañía 
con su solvencia. ¿Cuál es el diagnóstico actual 
de ambos en Narwhal? 

Sus más de 30 años dedicados a la fabricación de 
embarcaciones semirrígidas, una plantilla actual 
de 70 trabajadores, así como unas instalaciones 
de 11.000 m2 avalan la capacidad de solvencia de 
Narwhal, concepto que en ocasiones se confun-
de con el de liquidez, el cual requiere una especial 
atención en la época actual en la que el crédito ban-
cario es escaso, consecuencia que repercute direc-
tamente en la liquidez de las empresas españolas y 
por tanto en la de Narwhal.

“En los últimos años el despunte internacio-
nal que está llevando a cabo la empresa per-
mitirá, no sólo mantenerse en el sector, sino 
convertirse en la referencia mundial en la 
fabricación de embarcaciones profesionales”
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Semirrigidasonline, 5 de 
diciembre de 2011
Ver noticia en pdf

Neumáticas, noviembre 
de 2011
Ver noticia en pdf

Semirrigidasonline, 21 de 
diciembre de 2011
Ver noticia en pdf

Barcos a motor, enero
de 2012
Ver noticia en pdf

Industrias Pesqueras, 17 de 
diciembre  de 2011
Ver noticia en pdf

La Voz de Galicia - Mercados,
27 de noviembre de 2011  
Ver archivo en PDF

Masmar, 20 de octubre
de 2011 
Ver noticia en pdf

Masmar, 24 de noviembre
de 2011
Ver noticia en pdf

Masmar, 2 de diciembre
de 2011
Ver noticia en pdf

Resuma y valore con respecto al año anterior, 
por favor, las principales magnitudes económi-
cas de Narwhal a cierre del ejercicio 2010. ¿Go-
zan las cuentas de Narwhal de buena salud a la 
vista de estos datos? Si no, ¿cúal debe ser la te-
rapia?

Es evidente que la recesión económica del país ha 
afectado a los resultados anuales de Narwhal. Sin 
embargo en los últimos años el despunte interna-
cional que está llevando a cabo la empresa permiti-
rá, no sólo mantenerse en el sector, sino convertirse 
en la referencia mundial en la fabricación de embar-
caciones profesionales.

¿Qué objetivos se marcan para el próximo ejer-
cicio? ¿con qué estrategias y herramientas van a 
afrontarlo?, ¿qué niveles de riesgo observan?

De cara al próximo ejercicio 2012 Narwhal fijará sus 
objetivos en la venta de embarcaciones profesiona-
les destinando hacia las mismas el mayor porcenta-
je de inversión total. La estrategia de Narwhal estará 
enfocada hacia la cooperación mutua entre empre-
sas locales en distintos países permitiendo financia-
ción y disminuyendo riesgos.

“La estrategia de Narwhal estará enfoca-
da hacia la cooperación mutua entre em-
presas  locales en distintos países permi-
tiendo financiación y disminuyendo riesgos”
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Teléfonos

986 330 954 (Centralita)
986 339 414 (Información y Ventas Exportación)
986 344 124 (Información y Ventas Nacional)

Mail información y ventas

iyd@narwhal.es
france@narwhal.es
mark.oselmo@narwhal.es

Web

www.narwhal.es


